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BASIN BULTENI 4 Ekim 2023

TGSD Baskani Ramazan Kaya:
“Hazir giyim sektoriuniin gelecegi

doniisime ve kamu destegine bagh”

Cumbhuriyetin ilk 100 yilinda toplam 406 milyar dolar ihracat gergeklestiren Tiirk hazir giyim
sektoérii, donlisiime odaklandi. Tiirkiye’nin en ¢ok ihracat yapan ligiincii sektorii olduklarini
soyleyen TGSD Baskani Ramazan Kaya, “Avrupa’daki enflasyon, pandemi sonrasinda degisen
tiiketici egilimleri ve Tiirk ekonomisinde yasanan sorunlar sadece ihracatimizda degil
istihdamda da kayiplar yasamamiza neden oldu ve bu durum sektoriimiizde déniisiimii
kaginilmaz hale getirdi. Ancak bu doniisiimii sektér ve kamu el ele yapmaliyiz” dedi. Sektériin
iirlin-pazar-marka cesitliligi saglayarak daha fazla katma deger yaratmasi gerektigini ifade
eden Kaya, kamudan talep ettikleri bes maddeyi de acikladi.

Hazir giyim sektorinin kapsayiciligi en yiksek sivil toplum kurulusu olan Tirkiye Giyim
Sanayicileri Dernegi (TGSD), 12-13 Ekim’de diizenleyecegi istanbul Hazir Giyim Konferansi
oncesinde TGSD Baskanlari Ramazan Kaya ve Sanem Dikmen ile Ekonomi Danismani Dr. Can
Fuat Giirlesel’in katilimiyla bir basin toplantisi dlizenledi. Gegtigimiz yil 1.000 fiziki katilimci ile
rekor kiran, 50’ye yakin alim ofisi ve marka ile 1.200 gortismenin gerceklestigi Tlirk hazir giyim
sektoriiniin en 6nemli organizasyonlarindan biri olan konferans ile ilgili bilgi verilen toplantida,
hazir giyim sektoriniin ilk dokuz ay1 degerlendirilirken, dnimiizdeki doneme iliskin beklenti ve
hedefler de agiklandi.

Ramazan Kaya: “Ciro, adet ve istihdam kaybi yasiyoruz”

Hazir giyim sektori olarak 2022 yilinda gergeklestirilen 21,2 milyar dolarlik ihracatin ardindan
bu yila 23 milyar dolar hedefiyle basladiklarini hatirlatan TGSD Baskani Ramazan Kaya, “Ancak
dis pazarlarda yasanan yavaslama ve iceride maliyet artislari nedeniyle rakiplerimize karsi
avantajlarimizi kaybettik. Bu nedenle de yil sonu ihracat hedefimizi 19-19,5 milyar dolar olarak
revize ettik. Sektoriimizdeki bu durum elbette bir giinde gerceklesmedi. Pandemi sonrasinda
diinya ticaretini ‘tedarik givenligi ve yakindan tedarik’, ‘stirdirilebilirlik ve yesil dontsim’ ile
‘ABD ve Bati ile Cin arasinda baslayan teknoloji ve ticari savaslar’ olmak Ulzere Ug¢ egilim
belirlemeye basladi. Bu siirecte tiiketicilerin alisverise yonelmesiyle birlikte sektorimiiz 6nemli
basarilar elde etti ve bu durum 2022 yilinin son geyregine kadar surdi. Ancak bu dénemden
sonra Ozellikle Avrupa’da yasanan enflasyon, resesyon ve savas nedeniyle harcama egiliminin
azalmasi sektorimizi ciddi oOlglide etkiledi. Bunun neticesinde bu yilin ilk dokuz ayindaki
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ciromuz gecgen yilin ayni dénemine gore ylzde 8 civarinda distli. Adet bazli disls ise ylzde 15’i
buldu. Ote yandan talepsizlik, kapasite daralmasi, deprem bélgesinden yasanan gé¢ ve EYT
nedeniyle bu yil sonuna kadar, son bir yilda yasanan istihdam kaybinin da tekstil ve hazir
giyimde 200 bin kigiye ulagacagini 6ngoriyoruz” dedi.

“Alicilarin fiyat indirme talepleri artarak devam ediyor”

ihracattaki kaybin en dénemli nedenlerinden birinin Tiirkiye’nin rekabet giiciiniin zayiflamasi
oldugunu ifade eden Kaya, bunun gerekcelerini de su sOzlerle anlatti; “2005 yilinda ticaretin
serbestlesmesi ve kotalarin kalkmasiyla hayatimiza giren hizli moda, pandemiyle birlikte daha
rahat, konforlu, strdirulebilir bir moda anlayigsina donisti. Hizli modanin yerini yavas moda
aldi. Ben bunu ‘moda, modayi yedi’ olarak tanimliyorum. Yavas modayla birlikte alim gruplarinin
Uzerindeki zaman baskisi kalktl. Daha 6nce bize blylik avantaj saglayan hiz ve yakindan tedarik
avantajimiz artik eskisi gibi avantaj saglamamaya basladi. Bu slrecte lilkemizdeki enflasyon ve
iscilik maliyetlerindeki artislar nedeniyle de fiyatlarimiz yikseldi. Aslinda biz Banglades,
Vietnam, Hindistan gibi Ulkelerden her zaman daha pahaliydik. Ancak ylzde 15-20’lik fiyat
farkini tolere eden alicilar, bu fark ylizde 40-45’lere ¢ikinca bunu tolere edememeye basladi.
Talebin 6nemli Olgliide yavasladigl ve stoklarin biriktigi ortamda alicilarin fiyat indirme talepleri
artarak slrliyor ancak yuksek maliyetlerden dolay! fiyatlari asagi cekemiyoruz.”

“Birka¢ adim geriye gidip sigrama yapmaya odaklanmaliyiz”

Degisen kosullara uyum saglamak, ihracati artirmak ve rekabet glicl icin sektérin degisim-
donisim gerektigini kabullenmesi ve bir an 6nce harekete gecmesi gerektigini belirten Kaya,
“Donisim slirecinde basariyr getirecek en 6nemli unsur ve en 6nemli rekabet glclimiz
esnekligimiz olacak. Tabii esnekligi eskisi gibi artik sadece gelen siparisleri karsilayabilme yani
uretimdeki esneklik olarak géormiyoruz. Yonetim slreglerimizden insan kaynaklarimiza, dijital
altyapimizdan kamu ile iliskilerimize kadar esnek bir yapiya kavusmamiz gerekiyor. Bunun
yaninda eger Uretim ve ihracatimizda adetlerin azalacagini 6ngoriyorsak mutlak olarak daha
yiksek katma degerli Girtinlerin Gretimine ve daha yiksek fiyatli ihracata yonelecegiz. Neticede
Uriin-pazar-marka cesitliligi saglamali, daha fazla katma deger yaratmaliyiz. Bu belki bizi ilk
etapta birkac adim geri gotlirecek ama bir yil sonra ¢ok daha hizli sicramamizi saglayacak. Artik
direncleri birakip yeni aliskanliklar olusturmaliyiz” diye konustu.

“2024’iin ikinci yarisindan itibaren pozitif tabloyu konusabiliriz”

Hazir giyim sektoriiniin Cumhuriyetin ilk 100 yilinda toplam 406 milyar dolar ihracat yaptigina
ve bu basarida kamu desteklerinin énemli bir paya sahip olduguna dikkat ¢ceken Kaya sdyle
devam etti, “Diinyada ve Ulkemizde hazir giyim sektériiniin, salgin sonrasi kosullar ile olusan
parlak 2021 ve 2022 yillarini bir daha yasayamayacagini dislinliyoruz. Bu nedenle bu yilin son
ceyregi ve 2024’in ilk ceyreginde de daralmalar devam edecektir. Ancak donlisiim siirecine
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girebilirsek, 2024’ln ikinci yarisindan itibaren, 6zellikle de 2025 yili itibariyla cok daha pozitif bir
tabloyu konusabiliriz. Bu yeni dénlisim sirecinde de kamu destekleri basari igin kritik 6nem
tasiyor.”

Kaya, TGSD’nin kamudan taleplerini soyle siraladi:

1. Asgari lcret 2024 yilinda enflasyon hedefi kadar ve bir kez artmalidir. Kamu, asgari Ucret
destegini 2024 yilinda 2 bin TL'ye ¢ikarmahdir.

2. Sikintilar asabilmek ve dénisim siirecine hazirlanmak ve yonetmek igin 1 yili geri 6demesiz 3
yil vadeli isletme kredileri saglanmahdir.

3. Eximbank faizleri ile Merkez Bankasi reeskont faizleri arasindaki bag koparilmali ve daha
distk faizli ihracat kredileri kullandirilmalidir.

4. Sektor 2020-2023 Haziran arasinda donemin politikalari ve dizenlemeleri sonucu onemli
Olclde kredi kullanmistir. Bu krediler igcinde yer alan doviz kredileri TL'ye gevrilerek, tim kredi
borglari icin bir yeniden yapilandirma olanagi saglanmalidir.

5. ihracat gelirlerinin Merkez Bankasi’na bozdurulmasi asamasindaki prim édemesi 5 puana
¢ikariimahdir.

Sanem Dikmen: “Yurt disindan yiizlerce markayi yerli iireticilerimizle bulusturacagiz”

TGSD Baskani Sanem Dikmen ise 12-13 Ekim tarihlerinde 16’ncisi diizenlenecek olan istanbul
Hazir Giyim Konferansi hakkinda bilgi verdi. Konferansin bu yil Transformative Journey
(Dénustiiriicti Yolculuk) temasiyla yapilacagini agiklayan Dikmen, “Oniimiizdeki déniisiim
slrecini, kazanmamiz gereken aliskanliklari, is yapis sekillerindeki degisiklikleri Tiirkiye’den ve
yurt disindan paydaslarimizla birlikte konusacagiz. ilk giin izlenebilirlik, seffaflik, déngisel
ekonomi, giyilebilir teknoloji gibi sektorimizin en o6nemli konularini ele alacagimiz
etkinligimizin ikinci ginini ise her yil oldugu gibi ‘B2B ikili is Gériismeleri’ giinii olarak
belirledik. Burada basta Avrupa olmak lzere pek ¢cok llkeden yizlerce markayi temsil eden alim
gruplarini yerli Ureticilerimizle bulusturacak, yeni pazar ve yeni is baglantisi kurmalari igin ticari
bir platform hazirlayacagiz” aciklamasinda bulundu.

TGSD Hakkinda:
Tirkiye’'nin en koklu sektorel derneklerinden biri olan Tarkiye Giyim Sanayicileri Dernegi (TGSD) 1976 yilinda

kuruldu, 2003 yil tarihli Bakanlar Kurulu karari ile de kamu yararina dernek statlisii kazandi. Tiirkiye hazir giyim
ihracatinin ylizde 60’in1 gerceklestiren 450’yi askin Uyesiyle sektériin tim deger zincirinin temsiliyetine sahip olan
TGSD, sektorin kapsayicilligi en yiiksek STK’si olma 6zelligini tasiyor. Hazir giyim sektorinin kurumsallasip,
inovasyon ve sirdirilebilirlik konusunda kararllik gostererek, Griin ve hizmet kalitesiyle diinya markasi haline
gelmesi, dijital ve yesil donlisim odaginda tim siireglerini yenilemesi ve bliylk oOlgekli yatirnmlar yapmasi igin
liderlik eden Dernek, TGSD Gelisim Akademisi ile de sektoriin rekabet gliclini artirmayi hedefliyor. TGSD ayrica
2008 yilindan giiniimiize her yil araliksiz olarak diizenledigi ve uluslararasi takvimlerde de yer alan istanbul Hazir
Giyim Konferansi ile de sektoriin nabzini tutuyor. Ayrintili bilgi i¢in: www.tgsd.org.tr


http://www.tgsd.org.tr/
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Bilgi i¢in: HUB iletisim
Necla Yilmaz / 0549 787 06 82 / neclayilmaz@hubiletisim.com
Lena Kurug / 0549 667 10 08 / lenakuruc@hubiletisim.com
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